Un encuentro de alto
valor para tu empresa.

RUEDA DE NEGOCIOS EL

FE:REIERO

Peofesional mem

Septiembre

Sede Corpocaldas
Cra. 24 N°19-36
Piso 2
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RUEDA DE NEGOCIOS EL

FE:REERO

Piofesional mem

Industriales, fabricantes, Se relnen para

En un mismo lugar comercializadoras de conocer y presentar su
y en1dia productos y servicios oferta de valor
para el sector de la
construcciéon




‘m«—\
Como d tro y logist deall @ |
= Zona de registro y logistica. Desde alli
fU“CIO“G? se controla el z/iempo de inicio vy J
finalizacion de cada cita.

O ' Se dispondrad de una mesa y cuatro
Q @ sillas para que cada ferretero pueda
atender sus citas
3 NUMERO DE CITAS RN

Septiembre 25 @
2:00 a.m.a 6:00 p.m. Q

- ;{J Espacio de 5 minutos para que cada
RUEDA DE NEGOCIOS EL - oferente pueda presentar su empresa y el
FE .nE ERO - portafolio de productos y servicios
CEIENNY T
Piofesioncl mem 5 APOYO PERMANENTE RERES

Cada mesa de negociacion tendra @
una “madrina de atencion”, para dar
acompafiamiento y soluciones



Perfil de los
participantes

RUEDA DE NEGOCIOS EL

FE:RE‘ERO

Piofesional mm

*Empresa
Empresas industriales fabricantes o comercializadoras de
materiales de construccién y/o servicios de acabadosy obra
gris para el sector de la construccion.

ePersona
Gerente General, Gerente Comercial, Director Comercial,
Representante de Zona y/o Asesor Especializado.

~~ DEMANDANTE ~ ,— OFERTANTE ——\

* Empresa

Ferreterias, Depdsitos para materiales de construccién y
otros consumidores de materiales y servicios para la
construccion

e Persona
Dueno, Gerente, Jefe de compras




Lo que Camacol VITACION
hara por SU / Ferreterias y Depodsitos de materiales
empresa

,—— CONFIRMACION

eRueda de Negocios.
Ferreteros

— APOYO
: Para facilitar su estadia en la ciudad y apoyarlo en la

organizacidon de su itinerario
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RUEDA DE NEGOCIOS EL , @ J
FE'REERO f =
. P L 4 — VISIBILIDAD
P&df&ywm e [ @3 ) Convocatoria y exposicion de la rueda de negocios en

redes sociales, web y boletines de prensa



Por qué
participar?

oill

@

DEENEL
TARGET:

Relacidnese con los
ferreteros de la ciudad y
extienda su
relacionamiento

INCREMENTE
SUS VENTAS:

Actualice a las empresas
sobre su portafolio de
productos y servicios,

para que lo incluyan en

su canal de distribucion

RUEDA DE NEGOCIOS EL

FE:REERO

Piofesional mm

Yo

LOGRE EFICIENCIA
Y PRODUCTIVIDAD
COMERCIAL:

Ahorre costos de
desplazamiento,
tiempos de espera para

citas y reuniones no
efectivas

MULTIPLES
CANALES
RELACIONAMIENTO
360:
Contacto presencial con
los visitantes, visibilidad
de marca presencial y
digital



Unainversion
comercialmente
rentable

CUPO RUEDA DE NEGOCIOS

@ Participacion de dos (2) personas de la empresa durante la rueda
de negocios

@ Ubicacion de un pendon en el recinto.

@ Refrigerio

Afiliado Camacol

S 1.000.000 +1va

No afiliado Camacol

S 1100.000 +va y

\_




